
ธุรกิจขายตรงกับแชร์ลกูโซ ่
 

ธุรกิจขายตรง (ธุรกิจเครือข่าย) กับแชร์ลูกโซ่ เรามักได้รับข่าวสารตามสื่อต่างๆ กรณีการถูกฉ้อโกงของ
แชร์ลูกโซ่ปรากฎให้เห็นอยู่บ่อย แนะน าผู้บริโภคแยกให้ออกถึงความแตกต่างของธุรกิจขายตรงกับ 
แชร์ลูกโซ่  

ธุรกิจขายตรง หมายความว่า การท าตลาดสินค้าหรือบริการลักษณะของการน าเสนอขายต่อผู้บริโภค
โดยตรง ณ ที่อยู่อาศัยหรือสถานที่ท างานของผู้บริโภค หรือของผู้ อ่ืน หรือสถานที่ อ่ืนที่มิใช่สถานที่  
ประกอบการค้าเป็นปกติธุระ โดยผ่านตัวแทนขายตรงหรือผู้จ าหน่ายอิสระชั้นเดียวหรือหลายชั้น 

 แชร์ลูกโซ่ คือ การด าเนินธุรกิจที่มุ่งหารายได้จากการระดมทุน 
เป็นหลัก โดยมีการสัญญาที่จะตอบแทนเป็นผลประโยชน์ในรูปแบบต่างๆ  
ที่สูงกว่าเงินลงทุน 

ความแตกต่างระหว่างธุรกิจขายตรง กับ แชร์ลูกโซ่ 
ธุรกิจขายตรงจะมีค่าธรรมเนียมในการสมัครสมเหตุสมผล จ าหน่าย

สินค้าเป็นหลัก สินค้ามีคุณภาพ มีการรับประกันและคืนเงิน รายได้หลักมาจากการจ าหน่ายสินค้า แจ้งที่มา 
ของรายไดช้ัดเจน มีการอบรมความรู้เรื่องผลิตภัณฑ์ และการประกอบธุรกิจมีกฎระเบียบ  

แชร์ลูกโซ่ คือ ระดมทุนเป็นหลัก ค่าธรรมเนียมสูง หลอกให้จ่ายแพงเพ่ือน ามาใช้จ่ายเป็นผลก าไรให้กับ
ผู้ที่ เข้ามาเป็นสมาชิกก่อนหน้า เน้นรายได้มาจากการหาสมาชิกใหม่  ไม่ เน้นอบรมเรื่องผลิตภัณฑ์  
ไม่เน้นขายสินค้า ไม่รับคืนสินค้า เน้นแต่เรื่องการหาสมาชิกให้มาลงทุนและหลอกล่อว่าจะจ่ายผลตอบแทนที่สูง 
ซึ่งเป็นธุรกรรมที่ผิดกฎหมาย 

พระราชบัญญัติขายตรงและตลาดแบบตรง พ.ศ. ๒๕๔๕ ได้ก าหนดหลักเกณฑ์ให้การประกอบธุรกิจ
ขายตรงและตลาดแบบตรงไว้ ดังนี้ 

๑. ห้ามมิให้ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงด าเนินกิจการในลักษณะที่เป็นการชักชวนให้เข้าร่วมเป็นเครือข่าย
และตกลงว่าจะให้ผลประโยชน์ตอบแทนจากการหาผู้เข้าร่วมเครือข่าย 

๒. การประกอบธุรกิจขายตรงต้องจดทะเบียนการประกอบธุรกิจกับนายทะเบียน 
๓. ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงต้องด าเนินกิจการตามแผนการจ่ายผลตอบแทนที่ยื่นต่อนายทะเบียน 
๔. แผนการจ่ายผลตอบแทนต้องไม่ก าหนดให้ได้รับผลตอบแทนมีรายได้หลักมาจากการรับสมัคร

สมาชิก แต่ผลตอบแทนต้องมาจากการขายสินค้าหรือบริการ ต้องไม่บังคับให้ผู้จ าหน่ายอิสระซื้อสินค้าหรือ  
ชักจูงให้ซื้อสินค้าในปริมาณที่มากเกินไปอย่างไม่สมเหตุสมผล และต้องแสดงวิธีการคิดค านวนการจ่าย
ผลตอบแทนที่ตรงต่อความเป็นจริง 

๕. ห้ามมิให้ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงเรียกเก็บค่าธรรมเนียมการสมัครเข้าเป็นสมาชิก ค่าฝึกอบรม  
ค่าวัสดุอุปกรณ์ส่งเสริมการขาย หรือค่าธรรมเนียมอ่ืน ๆ อันเกี่ยวกับการเข้าร่วมเป็นเครือข่ายในการประกอบ
ธุรกิจขายตรงจากผู้จ าหน่ายอิสระหรือตัวแทนขายตรงที่ไม่ใช่ลูกจ้างในอัตราสูงกว่าที่กฎหมายก าหนด 
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